
ENTREPRISES

Développer votre activité
grâce à la commande publique
Un accompagnement expert pour structurer votre stratégie secteur public,
renforcer vos réponses aux appels d’offres et sécuriser l’exécution de vos marchés.

UNE DOUBLE LECTURE AU SERVICE
DE VOTRE RÉUSSITE
J’accompagne à la fois des entreprises candidates aux marchés publics
et des acheteurs publics. Cette double expérience me permet de vous
apporter une compréhension concrète des attentes des acheteurs,
de leurs critères d’analyse et des leviers de différenciation pour
remporter plus de marchés et sécuriser vos contrats.

SÉBASTIEN TAUPIAC
Consultant expert en achat public

+25 ans d’expérience

Ancien acheteur public / ex-UGAP

Consultant entreprises & acheteurs publics

Formateur en achat public
Expert IA, data, SI, cybersécurité,
RGPD et commande publique

VOS ENJEUX, MES RÉPONSES

Sécuriser vos
réponses

Conformité, qualité,
maîtrise des risques

et des recours.

Valoriser votre
offre

Renforcer la valeur perçue
et vous différencier
de la concurrence.

Développer votre
activité

Accéder à de nouveaux
marchés et construire
une stratégie pérenne.

Améliorer votre
performance

Optimiser vos coûts,
marges et pilotage

contractuel.

UN ACCOMPAGNEMENT À 360° SUR TOUT LE CYCLE MARCHÉ PUBLIC

1. STRATÉGIE &
POSITIONNEMENT

Ciblage des marchés,
analyse des 
acheteurs,

veille et plan d’action
commercial.

2. ANALYSE &
PRÉPARATION

Lecture des DCE, 
analyse

des critères, risques
et opportunités,

stratégie de réponse.

3. CONSTRUCTION
DE L’OFFRE

Mémoire technique,
offre financière,

pièces 
administratives,

preuves et 
références.

4. DÉCISION DE
L’ACHETEUR

Négociation, 
soutenance,

justification des prix,
demandes de 

précisions
et OAB.

5. EXÉCUTION DU
CONTRAT

Pilotage du marché,
suivi contractuel,

avenants, pénalités,
renouvellement.

De la stratégie d’accès au secteur public jusqu’à l’exécution du contrat,
un accompagnement global, structurant et opérationnel.

PRINCIPALES MISSIONS D’ACCOMPAGNEMENT

Stratégie de
développement
secteur public

Identifier les marchés
prioritaires et les 

acheteurs
cibles. Construire votre
stratégie commerciale.

Analyse DCE &
montage de 

réponse
Lire, décrypter, prioriser.
Identifier les critères clés
et les leviers de succès.

Rédaction & 
optimisation

des offres
Mémoire technique, CRT,

argumentaire, valeur 
ajoutée,

référence et moyens.

Offre financière &
cohérence 

économique
Analyse des coûts, BPU,

DQE, soutenabilité et
cohérence de l’offre.

Négociation &
soutenance

Préparer les échanges,
soutenir votre offre et
sécuriser l’attribution.

Gestion des 
risques

& conformité
Sécuriser la conformité
juridique et technique

de vos réponses.

Exécution & 
pilotage

des contrats
Démarrage, suivi, 

reporting,
avenants, pénalités et

performance.

Valorisation RSE
et innovation

Intégrer et valoriser vos
engagements RSE et vos

solutions innovantes.

Formation & 
montée

en compétence
Former vos équipes
aux marchés publics

et aux bonnes pratiques.

Développement
de votre activité

Accéder à de nouveaux
marchés et pérenniser

vos relations acheteurs.

FOCUS EXPERTISE MARCHÉS PUBLICS

Expertise technique tout secteur d’activité

Compréhension fine des besoins, des solutions
et des exigences des acheteurs publics.

Stratégie économique et positionnement prix

Analyse des coûts, soutenabilité financière,
positionnement prix et optimisation de la valeur.

Data, SI, RGPD & cybersécurité

Valorisation de vos engagements, conformité
réglementaire, protection des données
et exigences de cybersécurité.

IA & souveraineté

Intégration de l’IA dans vos offres, maîtrise
des risques, souveraineté numérique
et choix technologiques responsables.

Enjeux environnementaux

Réponse aux exigences RSE, cycle de vie,
sobriété, transition écologique et performance
environnementale.

Enjeux sociaux

Clauses sociales, insertion, conditions d’exécution,
équité, inclusion et impact sociétal.

Développement économique des entreprises

Soutien aux PME/TPE, innovation, accès
aux marchés et croissance durable.

DES RÉSULTATS CONCRETS
AU SERVICE DE VOTRE 
CROISSANCE

+50 missions réalisées depuis 2023

+45 entreprises accompagnées

PME, ETI, grands groupes, startups,
associations et acteurs de l’ESS

Réponses gagnantes, marchés sécurisés,
contrats performants et durables

PARLONS DE VOS PROJETS MARCHÉS PUBLICS
Un échange pour identifier vos priorités et vous proposer
des solutions adaptées à vos enjeux.

06 66 48 86 72
sebastien.taupiac@stagency.fr
www.stagency.fr

PRENONS RENDEZ-VOUS

Scannez le QR code pour réserver
directement un créneau dans
mon agenda en ligne.
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