ACHETEURS PUBLICS H’

Construire des achats publics
performants, utiles et durables

Un accompagnement expert pour professionnaliser vos pratiques,
sécuriser vos proceédures et générer plus de valeur pour vos territoires.

UNE DOUBLE LECTURE AU SERVICE
DE LA PERFORMANCE DE VOS
ACHATS

J'’accompagne a la fois des acheteurs publics et des entreprises
candidates. Cette double expérience me permet d’apporter une vision
concrete du marché, des attentes des fournisseurs et des leviers de
performance pour des achats plus efficaces, plus responsables et plus
innovants.

SEBASTIEN TAUPIAC

Consultant expert en achat public

+25 ans d’expérience

Ancien acheteur public / ex-UGAP

Consultant entreprises & acheteurs publics

Formateur en achat public

Expert |A, data, S, cybersécurité,
RGPD et commande publique

VOS ENJEUX, MES REPONSES

FOCUS EXPERTISE ACHAT PUBLIC

Sécuriser
juridiquement
vos procédures

Optimiser la
performance
de vos achats

Développer des achats Créer de la valeur pour
responsables, innovants vos services et
et durables vos territoires

: Expertise technique tout secteur d’activité

Compréhension fine des besoins, des solutions
et des enjeux métier pour des achats pertinents
et performants.

Respect du cadre légal,
maitrise des risques
et des recours.

Meilleur rapport qualité, Intégration des enjeux  Soutien a I'action publique
colt, délai et performance RSE, sociaux, territoriaux et amélioration continue €
globale. et environnementaux. des politiques d’achat.
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Stratégie économique et positionnement prix

Analyse des marchés, construction des modéles
économiques, positionnement prix et pilotage
de la performance achat.

Data, Sl, RGPD & cybersécurité

UN ACCOMPAGNEMENT A 360° SUR TOUT LE CYCLE ACHAT

"0-"Q-0-0

2. CONCEPTION &
PROCEDURES

Exploitation des données, systemes d’information,
protection des données, conformité RGPD
et exigences de cybersécurité.

IA & souveraineté

Intégration de l'intelligence artificielle dans les achats,
maitrise des risques, souveraineté numérique

] et choix technologiques responsables.
5. EXECUTION &
PILOTAGE

4. DECISION &
ATTRIBUTION

1. STRATEGIE &
PLANIFICATION

3. CONSULTATION
ANALYSE DES
OFFRES

Enjeux environnementaux

Intégration des critéres environnementaux,

Politi d’achat, ; - z .
oftique cacha cycle de vie, sobriété, transition écologique

Rédaction des pieces Publication, analyse ~ Motivation des choix, Suivi d'exécution,

segmentation, du marché, choix de la  des offres, négociation, information des controle,

objectifs, procédure, analyse des risques et candidats, gestion des avenants, et performance durable.
planification et allotissement, classement des offres.  sécurisation juridique évaluation et retour Eni .

pilotage criteres et et tragabilité. d’expérience. ... HJCLESOCIEILIX

de la performance. ponderations. ‘.. Clauses sociales, insertion, conditions d’exécution,
égalité, inclusion et impact sociétal.
Une approche globale, de ’'amont stratégique jusqu’a I’exécution du contrat,
pour des achats publics sécurisés, performants et créateurs de valeur. . Développement économique des entreprises

Soutien aux PME/TPE, innovation, accés des
entreprises locales et développement des filieres
et territoires.

L

PRINCIPALES MISSIONS D’ACCOMPAGNEMENT

Stratégie achats
et gouvernance

Définition ou refonte de la
politique d’achat, organisation,
processus et pilotage.

O

Sécurisation juridique
& prévention des
risques
Controle de la [égalité, gestion

des risques, recours,
tracgabilité et audits.

é
Rédaction &
sécurisation

des procédures

DCE, réglement de
consultation,
criteres, allotissement,
modeles de documents.

e

Exécution & pilotage
des contrats

Suivi, reporting, pénalités,
avenants, performance
et amélioration continue.

Q

Sourcing & gestion
des fournisseurs

Analyse des marchés,
segmentation, concurrence,
évaluation et gestion
des risques fournisseurs.

4

Achats responsables
et innovants

Intégration des criteres RSE,
innovation, clauses sociales
et environnementales.

ECHANGEONS SUR VOS PROJETS ACHATS

Un rendez-vous pour identifier vos priorités et vous proposer
des solutions adaptées a vos enjeux.

iQ

Analyse des offres
& négociation

Méthodologie d’analyse,
négociation responsable,
optimisation de la valeur.

=

Formation & montée
en compétence

Formations sur-mesure,
ateliers pratiques,
sensibilisation des équipes.

DES RESULTATS CONCRETS
AU SERVICE DE L’'INTERET
GENERAL

O +50 missions réalisées depuis 2023

@ +1 5 acheteurs publics accompagnés

Collectivités, établissements publics,
@ groupements de commandgs,
opérateurs et services de I'Etat
@ Achats stratégiques, responsables,
innovants et performants

PRENONS RENDEZ-VOUS

Scannez le QR code pour réserver
directement un créneau dans

R, 0666 48 86 72

. . mon agenda en ligne.
¥ sebastien.taupiac@stagency.fr

2 www.stagency.fr
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